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Απολογισμός  γαλλικής  επιχειρηματικής  αποστολής  στην  Περιφέρεια  Κεντρικής 
Μακεδονίας (3 - 6.06.2026)

Κατά  το  διάστημα  3  –  6  Ιουνίου  2026  πραγματοποιήθηκε  με ιδιαίτερη επιτυχία 
επιχειρηματική αποστολή Γάλλων επιχειρηματιών δραστηριοποιούμενων στον τομέα του οίνου την 
οποία διοργάνωσε το Γραφείο μας σε συνεργασία με την Περιφέρεια της Κεντρικής Μακεδονίας, με 
την τελευταία να καλύπτει και όλο το κόστος της δράσης. Την αποστολή συνόδευσαν στελέχη του 
Γραφείου μας.

Η  εν  λόγω  πρωτοβουλία  πραγματοποιήθηκε  στο  πλαίσιο  της  ενίσχυσης  της  διεθνούς 
προβολής  και  παρουσίας  των  ποιοτικών  οίνων  της  Κεντρικής  Μακεδονίας  και  της  δυναμικής 
προώθησής τους στην υψηλών απαιτήσεων γαλλική οινική αγορά. Επισημαίνεται ότι η Περιφέρεια 
Κεντρικής Μακεδονίας καταβάλλει συστηματικές προσπάθειες για την ανάδειξη των κρασιών της 
περιοχής και την ενίσχυση της παρουσίας τους στην αγορά της Γαλλίας, συμμετέχοντας ενεργά σε 
κορυφαίες διεθνείς εκθέσεις στη χώρα, όπως η  Wine Paris και  η  SIAL Paris,  επιχειρώντας να 
γνωρίσει τα οινικά προϊόντα της σε επιχειρηματίες, εισαγωγείς και διανομείς από τη Γαλλία και τον 
υπόλοιπο κόσμο. 

Στην  τετραήμερη  επιχειρηματική  αποστολή,  η  οποία,  κατά  γενική  ομολογία  άφησε 
εξαιρετικές  εντυπώσεις,  συμμετείχε  μία  ιδιαίτερα  στοχευμένη  ομάδα  Γάλλων  επαγγελματιών 
(εισαγωγέων, διανομέων, οινογνωστών) και εκπροσώπων των Μέσων Μαζικής Ενημέρωσης και 
των Μέσων Κοινωνικής Δικτύωσης, με βαθιά γνώση και πάθος για την ελληνική αμπελουργία. 
Συγκεκριμένα,  μεταξύ των αγοραστών και  εισαγωγέων συμμετείχαν  η sommelier  και  υπεύθυνη 
πωλήσεων  εταιρείας  που  αποτελεί  έναν από  τους  μεγαλύτερους  ανεξάρτητους  εισαγωγείς 
ελληνικών  οίνων  μικρών  παραγωγών  στη  Γαλλία,  ενώ  δραστηριοποιείται  και  ως  εισαγωγέας 
αποκλειστικά ελληνικών προϊόντων και οίνων  μέσω  δικής της εταιρείας, η εμπορική διευθύντρια 
αρμόδια για την Περιφέρεια του Παρισιού ιστορικής εταιρείας με έδρα το Παρίσι και δραστηριότητα 
σε ολόκληρη τη Γαλλία με ένα εκτενές δίκτυο υψηλού κύρους, ο οινολόγος, négociant και ιδρυτής 
δυναμικά  ανερχόμενης εισαγωγικής  εταιρείας  οίνων στο  Μπορντώ  με  πλούσιο  έργο  στη 
δημιουργία  οινικών  ντοκιμαντέρ  για  τηλεοπτικά  δίκτυα,  καθώς  και  ο  πρεσβευτής  του  οίκου, 
sommelier  και  υπεύθυνος  οινικής  κάβας  καταξιωμένου  οίκου  -ενός  εκ  των  παλαιότερων-  της 
Βουργουνδίας,  ο  οποίος  είναι  υπεύθυνος  για  την  ένταξη  περίπου  30  ελληνικών  ετικετών  στο 
χαρτοφυλάκιο του οίκου. 

Το  δίκτυο  ενημέρωσης  και  προβολής  αποτελούσαν  σημαντικοί  δημοσιογράφοι  και 
διαμορφωτές κοινής γνώμης, όπως ο ιδρυτής και διευθυντής επαγγελματικού μέσου αποκλειστικά 
προσανατολισμένου στον οίνο και την αμπελουργία, ο δημιουργός δημοφιλούς ψηφιακού μέσου 
για  τον  οίνο  και  την  ευζωία με  κοινότητα  άνω  των  11.000  ακολούθων  στο  Instagram,  ο 
δημοσιογράφος,  γευσιγνώστης  και  συνεργάτης  σε παγκοσμίου  φήμης  οδηγό  γαστρονομίας,  ο 
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διακεκριμένος αρθρογράφος και σύμβουλος wine pairing οδηγού μεγάλης κυκλοφορίας, καθώς και 
η ιδιαίτερης απήχησης wine blogger με περί τους 20.000 ακολούθους. 

Την  αποστολή  υποδέχτηκαν  ο  Αντιπεριφερειάρχης  Εξωστρέφειας,  κ.  Πρέλεβιτς,  ο 
Αντιπεριφερειάρχης  Αγροτικής  Οικονομίας,  κ.  Κεφαλάς,  ο  Γενικός  Διευθυντής  Αγροτικής 
Οικονομίας και  Κτηνιατρικής  της Περιφέρειας,  η Διευθύντρια Αγροτικής Οικονομίας και  Αλιείας, 
καθώς και  στέλεχος του τμήματος Προβολής Αγροτικών Προϊόντων, οι οποίοι ήταν παρόντες κατά 
τη διάρκεια των επιχειρηματικών συναντήσεων. 

Το επιμελώς καταρτισμένο από την Περιφέρεια Κεντρικής Μακεδονίας, σε συνεργασία με το 
Γραφείο μας, πρόγραμμα της αποστολής επικεντρώθηκε τόσο στην επίσκεψη σημαντικών τόπων 
ιδιαίτερης αμπελουργικής ταυτότητας της περιοχής, όσο και σε στοχευμένες δράσεις οινογνωσίας 
και επιχειρηματικών συναντήσεων μεταξύ των μελών της αποστολής και των τοπικών οινοποιών.

Οι  συμμετέχοντες είχαν την ευκαιρία  να γνωρίσουν από κοντά ορισμένα από τα πλέον 
αντιπροσωπευτικά οινοποιεία της περιοχής, μέσα από επισκέψεις,  ξεναγήσεις και γευσιγνωσίες 
στο  «Μικρό  Κτήμα  Τίτος»  και  το  «Κτήμα  Χατζηβαρύτη»  στη  Γουμένισσα,  στους  «Αμπελώνες 
Θυμιόπουλου» και στο «Κτήμα Κυρ-Γιάννη» στη Νάουσα, καθώς και στο «Κτήμα Κεχρής» στο 
Καλοχώρι Θεσσαλονίκης. Κατά τη διάρκεια των επισκέψεων περιηγήθηκαν στις εγκαταστάσεις των 
μονάδων,  εξοικειώθηκαν  με  τις  οινοποιητικές  πρακτικές  των  παραγωγών  και  δοκίμασαν 
χαρακτηριστικές τοπικές ποικιλίες, όπως το Ξινόμαυρο και τη Νεγκόσκα, ενώ στο Κτήμα Κεχρής 
είχαν την ευκαιρία να ανακαλύψουν τη σύγχρονη ποιοτική έκφραση της ρετσίνας.

Ιδιαίτερη μνεία αξίζει στο γεγονός ότι οι Γάλλοι συμμετέχοντες επισκέφθηκαν τόσο μεγάλα 
οινοποιεία  με  εδραιωμένη  παρουσία  στις  διεθνείς  αγορές,  όσο  και  μικρότερες,  ανερχόμενες 
μονάδες με δυναμική ανάπτυξη και σημαντικές προοπτικές εξέλιξης.

Σημαντικό μέρος του προγράμματος αφιερώθηκε επίσης στην ανάδειξη του αμπελώνα της 
Κεντρικής Μακεδονίας και των ιδιαίτερων χαρακτηριστικών του. Στο πλαίσιο αυτό, ο διακεκριμένος 
Master  of  Wine  Γιάννης  Καρακάσης  πραγματοποίησε  εμπεριστατωμένη  παρουσίαση  της 
αμπελουργικής και οινοποιητικής ταυτότητας της Περιφέρειας, προσφέροντας στους συμμετέχοντες 
μια ολοκληρωμένη εικόνα του δυναμισμού και της ποικιλομορφίας της περιοχής.

Ιδιαίτερη  βαρύτητα  δόθηκε,  τέλος,  στην  επιχειρηματική  διάσταση  της  αποστολής  μέσω 
στοχευμένων συναντήσεων Β2Β (walk-around tasting) μεταξύ των Γάλλων επαγγελματιών και των 
οινοπαραγωγών  της  Περιφέρειας.  Οι  συναντήσεις  ολοκληρώθηκαν  με  εκδήλωση  δικτύωσης, 
ενισχύοντας τις προοπτικές εμπορικής συνεργασίας. Συνολικά, οι Γάλλοι συμμετέχοντες δοκίμασαν 
περισσότερες  από  105  ετικέτες  οίνων  από  35  οινοποιεία  της  Κεντρικής  Μακεδονίας,  ενώ 
πραγματοποιήθηκαν περισσότερες από 300 επιχειρηματικές συναντήσεις

Από  τις  επαφές  και  τις  Β2Β  συζητήσεις  με  τους  Γάλλους  συμμετέχοντες  προέκυψαν 
ιδιαίτερα θετικές  προοπτικές  συνεργασίας,  καθώς η  ποιότητα  των τοπικών οίνων,  κυρίως  του 
ξινόμαυρου,  απέσπασε  εξαιρετικά  σχόλια.  Οι  συζητήσεις  μάλιστα  προχώρησαν  σε  σημαντικό 
βαθμό και οι εκπρόσωποι των γαλλικών εισαγωγικών εταιρειών εκτιμούν ως ιδιαίτερα πιθανό το 
ενδεχόμενο  σύναψης  εμπορικών  συμφωνιών  στο  εγγύς  μέλλον.  Οι  Γάλλοι  επαγγελματίες 
δοκίμασαν τα Π.Ο.Π. και Π.Γ.Ε. οινικά προϊόντα της Περιφέρειας και εκτίμησαν ότι μπορούν να 
έχουν παρουσία ακόμη και στην ιδιαίτερα απαιτητική αγορά της Γαλλίας, ενώ οι ειδικοί τόνισαν τις 
σημαντικές δυνατότητες των γηγενών ποικιλιών (Ξινόμαυρο, Νεγκόσκα, Μαλαγουζιά, Ασσύρτικο, 
Ροδίτης),  αλλά  και  της  ρετσίνας.  Οι  Β2Β  συναντήσεις,  οι  οποίες  πλαισιώθηκαν,  όπως  ήδη 
αναφέρθηκε,  από την εμπεριστατωμένη παρουσίαση του αμπελώνα της Κεντρικής Μακεδονίας 
από τον Master of Wine κ. Καρακάση, κρίθηκαν απόλυτα στοχευμένες και παραγωγικές, με τις 
επισκέψεις  στις  τοπικές  μονάδες  να  ενισχύουν  την  αμοιβαία  εμπιστοσύνη.  Οι  δύο  πλευρές 
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συμφώνησαν να διατηρήσουν στενή επαφή, ενώ τα ελληνικά οινοποιεία εξέφρασαν την πρόθεση 
να εξακολουθήσουν να συμμετέχουν σε διεθνείς εκθέσεις στο Παρίσι από το 2026 (Wine Paris, 
SIAL Paris), με την Περιφέρεια Κεντρικής Μακεδονίας να δηλώνει τη σταθερή στήριξή της στην 
εξαγωγική τους προσπάθεια. 

Κατά τη διάρκεια των κατ’ ιδίαν συζητήσεων, οι Γάλλοι συμμετέχοντες σημείωσαν ότι οι 
εντυπώσεις  τους  ήταν  ιδιαίτερα θετικές,  εκφράζοντας  αισιοδοξία  για  την  προοπτική  εμπορικών 
συνεργασιών  στο  προσεχές  διάστημα.  Παράλληλα,  επεσήμαναν  σημαντικές  δυνατότητες 
ανάπτυξης  στον  τομέα  του  οινοτουρισμού και  της  τουριστικής  προβολής  της  Περιφέρειας,  την 
οποία  είχαν  την  ευκαιρία  να  γνωρίσουν  καλύτερα.  Αξίζει  να  αναφερθεί  ότι  εξέφρασαν  θετικές 
απόψεις για τον γαστρονομικό πλούτο της περιοχής, ενώ οι διοργανωτές έλαβαν ιδιαίτερα θετικά 
σχόλια για το επίπεδο φιλοξενίας και  την οργάνωση της αποστολής.  Ορισμένοι  συμμετέχοντες 
εξέφρασαν  επίσης  ενδιαφέρον  για  μελλοντική  τουριστική  επίσκεψη  στην  Περιφέρεια  Κεντρικής 
Μακεδονίας.

Παράλληλα,  ο  επικοινωνιακός  αντίκτυπος  της  δράσης  στα  γαλλικά  μέσα  αναμένεται 
άμεσος,  πολυεπίπεδος  και  καθοριστικός  για  την  προβολή  της.  Συγκεκριμένα,  έχει  ήδη 
προγραμματιστεί η συγγραφή ενός εκτενούς άρθρου-αφιερώματος εστιασμένου στο Ξινόμαυρο και 
τους γαστρονομικούς του συνδυασμούς, ενώ δρομολογείται σχετική δημοσίευση σε παγκοσμίου 
φήμης  οινικό  οδηγό.  Επιπλέον,  η  ζωντανή αναμετάδοση της  αποστολής  κατά  τη  διάρκεια  του 
ταξιδιού μέσω Instagram Stories  και  Reels  από ψηφιακά μέσα ευρείας  επίδρασης εξασφάλισε 
τεράστια  live  προβολή,  προσελκύοντας  έντονα  το  ενδιαφέρον  του  γαλλικού  κοινού,  αλλά  και 
συνεργαζόμενων εισαγωγέων. 

Η  επιχειρηματική  αποστολή,  στο  σύνολό  της,  κρίνεται  ιδιαίτερα  ουσιαστική  και  υψηλής 
προστιθέμενης αξίας, καθώς συνέβαλε στην περαιτέρω ενίσχυση της παρουσίας της Περιφέρειας 
Κεντρικής  Μακεδονίας  στον  οινικό  χάρτη  των  εμπορικών  επιλογών  των  Γάλλων  εισαγωγέων, 
αναδεικνύοντας τόσο εδραιωμένες όσο και ανερχόμενες επιχειρήσεις του κλάδου. Το στοχευμένο 
και  άρτια  οργανωμένο  πρόγραμμα  και  οι  Β2Β  επιχειρηματικές  συναντήσεις  εξασφάλισαν  την 
αποτελεσματική δικτύωση των συμμετεχόντων, ενώ η ολοκληρωμένη ανάδειξη της περιοχής —
μέσα  από  τον  οίνο,  τον  πολιτισμό,  τη  γαστρονομία  και  το  φυσικό  περιβάλλον—  συνέβαλε 
καθοριστικά στη διαμόρφωση μιας συνεκτικής και ιδιαίτερα θετικής εικόνας.

Ιδιαίτερη βαρύτητα προσέδωσε η συμμετοχή εκπροσώπων της γαλλικής αγοράς με ευρύ 
φάσμα δραστηριοποίησης στον κλάδο του οίνου και ισχυρή διασύνδεση με δίκτυα εισαγωγέων, 
ενισχύοντας  τη  δυναμική  της  αποστολής.  Παράλληλα,  οι  εστιασμένες  παρουσιάσεις  και  οι 
προσεγμένες προτάσεις τοπικών οίνων, με έμφαση στην ποιότητα και τις υψηλές προδιαγραφές 
παραγωγής,  εκτιμήθηκαν  ιδιαιτέρως από τους  Γάλλους επαγγελματίες  και  δημοσιογράφους,  οι 
οποίοι εξέφρασαν την πρόθεσή τους να μεταφέρουν τις θετικές εντυπώσεις στο απαιτητικό γαλλικό 
κοινό. Τέλος, η ψηφιακή προβολή της αποστολής μέσω blog και κοινωνικών δικτύων ενίσχυσε 
περαιτέρω την απήχησή της, προσελκύοντας πρόσθετο ενδιαφέρον από δυνητικούς συνεργάτες.
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